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รุน่ที� 2: วนัที� 17-18 กรกฎาคม 2567

อบรมที� JW Marriott สขุุมวทิ ซอย 2 กทม. 
ค่าลงทะเบยีน 25,000 บาท (ยงัไมร่วม VAT)

รุน่ที� 1:  วนัที� 12-13 มถินุายน 2567

effective
the secrets of

presentations



THE SECRETS OF EFFECTIVE
PRESENTATIONS
คณุรูห้รอืไมว่า่ “คําพูด” (Verbal) มผีลต่อการนาํเสนอเพยีงแค่ 7% และ “นํ�าเสยีง” (Vocal) มผีล 38% ในขณะที�ท่าทาง
หรอืภาษากาย (Non-Verbal) มผีลสงูถึง 55% ซึ�งเป�นที�มาของกฎ 7-38-55 ที�ถกูคิดค้นขึ�นโดย Dr. Albert Mehrabian
ดังนั�น ความรูส้กึ ทัศนคติ และความเชื�อของผูฟ้�ง จงึมาจากนํ�าเสยีงและภาษากายของผูพู้ดเป�นสว่นใหญ ่โดยภายใน  
7 วนิาทีแรก ของการนาํเสนอเป�นชว่งเวลาที�สาํคัญมาก เรยีกวา่ “ชว่งวนิาทีทอง” ที�ผูพู้ดหรอืผูนํ้าเสนอจะสรา้งความ
ประทับใจทั�งที�ดแีละเลวรา้ยใหกั้บผูฟ้�งได้
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01มาตรฐานและเทคนิคที�เป�นกญุแจสาํคัญสูก่ารนําเสนอ 
เทคนิคการสรา้งสมัพนัธภาพกับผูฟ้�ง

การสรางความประทับใจแรกใหแกผูฟัง 

KEY CONTENTS

02วธิกีารและเทคนิคในการเป�ด (Opening) และการป�ด (Closing)
การนําเสนออยา่งมอือาชพี

การเพ่ิมความนาเช่ือถือในการนําเสนอ 

03ยดื-ขยาย กรอบพื�นที�นําเสนอ (Comfort Zone) ของตนเอง 
พชิติอุปสรรคและขอ้จาํกัดที�ทําใหก้ารสื�อสารจดืชดื ไมม่ชีวีติชวีา และน่าเบื�อ

การนําเสนอแบบ “Out of the Box”

04เรื�องที�ยากหรอืมคีวามสลับซบัซอ้นนําเสนอใหเ้ป�นเรื�องง่ายๆ 
เทคนิคในการถาม-ตอบ

การนําเสนอขอมูลท่ีซับซอนใหงายและชัดเจน

05ตอบคําถามด้วยสติ ควบคมุอารณ์
กระบวนการสื�อสารที�ชดัเจน กระชบั และสรา้งสรรค์

การรับมือกับสถานการณ ท่ีทาทายและความกดดัน

06กระบวนการที�ถกูต้องเพื�อจูงใจผูฟ้�งใหย้อมรบัสิ�งที�เปลี�ยนแปลง 
นําเสนอขอ้พสิจูน์และหลักฐาน พรอ้มรายละเอียดแต่ละทางเลือกอยา่งชดัเจน

การนําเสนอกับผูฟังท่ีอาจตอตานและไมยอมรับ

APPLY NOW


